Olá Pessoal!

Vamos a um resumo das tarefas que devemos preparar para o 2º encontro que será no dia 10/01. 
Quem puder acompanhar o que falamos no 1º encontro pelo livro, pode fazê-lo lendo a parte de Introdução e a Seção 1: O Público. Essas partes do livro Presentaciones Persuasivas, vai ajudar vocês a comporem as 6 perguntas abaixo para trazerem respondidas para o 2º encontro.

Para aqueles que não puderam comparecer ao 1º encontro, ouçam se puderem o áudio, leiam essas partes do livro que citei acima e tragam respondidas: 

0) (o ponto 0, é que fizemos em aula): numa folha de papel escreva no topo qual é o seu TEMA e abaixo, em tópicos, o que, particularmente te levou a querer falar desse tema, o que te afetou num nível profundo e pessoal. Fica mais fácil você dividir isso em:
    a) como esse tema te causa um problema ou desconforto pessoal  

    b) o que você visualiza de bonito nesse tema, por quê ele te encantou, te sensibilizou? 
    Ex: TEMA: educação não-violenta com crianças na visão reichiana. Tópicos de relevância: quero falar desse tema porque...: 
    - eu apanhei muito quando pequeno(a) e isso foi muito ruim para meu entendimento das coisas 

    - os pais que batem não tem noção do quanto prejudica os filhos e gostaria que pais entendessem isso 

    - raiva não é educação 

    - uma criança precisa de amor e limite e o que não for isso é destrutividade

    - os pais se sentem sem recursos, por isso batem. Mas é possível mostrar soluções
1) Visualize o tipo de público que terá interesse em ouvir sua palestra. Responda: Quem são as pessoas que eu quero atingir com minha fala? Como é esse Grupo, como são essas pessoas, de modo geral, que terão interesse? Trace o perfil.

2) A partir deste Grupo, visualize, dentro dele, quem são, como são as pessoas que estariam mais afinadas com seus (meus) objetivos (que seriam, para esse exercício: possíveis candidatos a se interessarem em fazer terapia e possíveis candidatos a quererem fazer os cursos da EFEN)? Esse seria o Sub-grupo que você precisa definir. Como são essas pessoas, qual é o perfil delas?

3) Quais são as ansiedades, problemas habituais, questões, dúvidas, etc., desse Sub-grupo? Identifique quais são as dificuldades que vivem e que tiram o sono deles.

4) Como, através do seu tema (que você escolheu) e das relevâncias que você visualizou para se propor a dar essa palestra, como você pode oferecer soluções para resolver os problemas do Sub-grupo?

5) O que eu vou dar para minha plateia, como conhecimento, novo método ou uma nova forma de fazer algo, que mudará a vida deles para melhor?

6) Definir o arco da história: Defina como você vai mudar a sua platéia. Descreva quem são essas pessoas (crenças, dúvidas, opiniões, hábitos, etc.) antes de ouvirem a sua palestra e descreva como (crenças, afirmações, conhecimentos, novo olhar, etc.) elas serão depois que ouvirem a sua palestra. Defina como elas eram e como gostariam que elas ficassem.

É isso pessoal! Não poupem esforços e tempo para responder a essas questões, sempre tendo em vista o seu TEMA escolhido e os seus tópicos de relevância que te fizeram escolher esse tema.

Forte abraço e nos vemos dia 10/01 com bastante material levantado!

Vicente

P.S. - O 2º encontro será dia 10/01, o 3º encontro será dia 07/02 e o 4º encontro (e último) será dia 21/02. Estamos fazendo eles espaçados para que vocês possam ir se preparando com calma para uma excelente palestra!

